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ChatGPT dla Biznesu

Praktyczne zastosowania sztucznej inteligencji

Data i miejsce szkolenia: 23 pazdziernika 2026r., godz. 10:00-14:00, webinarium.

Prowadzacy: Adam Bakalarz - Strateg marketingowy 1 zatozyciel agencji
NowoczesnyMarketing.pl. Jako zaufany partner wspiera w rozwoju ambitne firmy z Polski i Europy,
a takze startupy technologiczne z Doliny Krzemowej, przekuwajac ztozone wyzwania biznesowe i
marketingowe w mierzalny wzrost. Jego 17 bestsellerowych kurséw online z dziedziny marketingu,
Al i produktywnosci na platformie StrefaKurséw.pl stato sie kluczowym Zrédtem wiedzy dla tysiecy
specjalistéow i przedsiebiorcéw. Dogtebna znajomos$¢ tematu i praktyczne podejscie sprawity, Ze
jego szkolenia regularnie osiggaja najwyzsze oceny. Unikalne podej$cie Adama opiera sie na
gtebokim zrozumieniu biznesu klienta i wejSciu w role zintegrowanego partnera, a nie tylko
zewnetrznego wykonawcy. Tworzy i wdraza kompleksowe rozwigzania - od strategii, przez
zaawansowane kampanie reklamowe, az po automatyzacje proceséw marketingowych. Z pasjg i
zarazliwym entuzjazmem dzieli sie swojg wiedza, pomagajac budowa¢ marketing, ktory realnie
napedza biznes.

Przygotuj Al do pracy z Twojq firmq, dokumentami i codziennymi zadaniami

Jak sprawié, zeby ChatGPT uwzglednial specyfike Twojej firmy, rozumiat cel
zadania i przygotowywat odpowiedzi, ktore mozesz wykorzysta¢ w pracy? Jak
przejs¢ od pojedynczych pytan do wtasnego asystenta, analizy dokumentow,
wyszukiwania potencjalnych klientow i tworzenia interaktywnych raportow?
Podczas szkolenia poznasz sposob pracy z Al oparty na kontekscie, przyktadach i
rozmowie. Zobaczysz, jak przygotowac informacje o sobie i firmie, skonfigurowa¢
personalizacje, korzysta¢ z pamieci oraz organizowaé¢ wiedze w projektach.
Nauczysz sie rowniez korzysta¢c z pomocy samego ChatGPT przy
przygotowywaniu instrukcji i polecen.

Waznym elementem szkolenia jest metoda ,prompt zero”: zaczynasz od opisania
swojego celu, a nastepnie prosisz Al o zadanie pytan, wskazanie brakujqgcych
informacji i pomoc w zaplanowaniu pracy. Dzieki temu tatwiej wykorzystasz
poznane metody rowniez w zadaniach, ktorych wczesniej nie wykonywates z
pomocq AL

Zobaczysz praktyczne zastosowania obejmujgce wyszukiwanie firm i
przygotowywanie wiadomosci handlowych, analize CV wedtug kryteriow i wag,
tworzenie wlasnych asystentow GPT, rozmowe z wirtualnq personq klienta oraz
prace bezposrednio w Excelu. Poznasz takze moZliwosci NotebookLM, agentow
obstugujqcych przeglgdarke oraz narzedzi do tworzenia materiatow audio i
wideo.
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Przyktady obejmujq sprzedaz, marketing, HR, zarzqdzanie i prace biurowaq.
Prowadzqcy wyjasnia sposob dzialania prezentowanych rozwiqzan, aby mozna
byto przetozy¢ je na wtasne stanowisko i potrzeby organizacji.
Dla kogo jest szkolenie?
Szkolenie jest przeznaczone dla:

o wilascicieli firm, przedsiebiorcow, menedzerow i o0sob zarzqdzajqcych

zespotlami;

« pracownikow sprzedazy, marketingu, HR, administracji i dziatow
operacyjnych;

« 0sO0b pracujgcych z dokumentami, raportami, arkuszami kalkulacyjnymi i
korespondencjq;

« 0sOb rozpoczynajgcych prace z ChatGPT oraz tych, ktore juz z niego
korzystajq i chcq uzyskiwac bardziej uzyteczne, dopasowane odpowiedzi.
Do zrozumienia prezentowanych metod nie jest potrzebna wiedza
programistyczna.
Co zyskasz?
o Poznasz zasady przygotowania ChatGPT do pracy w Twoim kontekscie
zawodowym.
« Dowiesz sie, jak tworzy¢ instrukcje niestandardowe, uzupetnia¢ pamiec¢ i
przygotowacé profil osobisto-biznesowy.
o Zrozumiesz roznice miedzy zwyklq rozmowq, pracq na plikach, projektami,
wtasnymi asystentami GPT i zadaniami wykonywanymi przez agentow.
« Nauczysz sie poprawia¢ odpowiedzi przez dostarczanie przyktadow,
konkretnq informacje zwrotngq i doprecyzowanie oczekiwanego rezultatu.
o Zobaczysz, jak korzysta¢ z researchu internetowego i budowaé¢ na jego
podstawie baze wiedzy do dalszej pracy.
« Poznasz sposoby przyspieszenia powtarzalnych zadan: analizy
dokumentow, przygotowywania ofert, ttumaczenia, obstugi korespondencji
i raportowania.
o Zobaczysz, jak wydawacé polecenia bezposrednio w Excelu oraz tworzy¢
wykresy, zestawienia i dashboardy.
o Poznasz sposoby przeksztalcania dokumentow w podsumowania, mapy
mysli, testy, podcasty i materiatly wideo.
- Dowiesz sie, jak oddziela¢ fakty od hipotez, wskazywac¢ brakujqce dane i
weryfikowac¢ wyniki pracy A
Jak wyglqgda szkolenie?
Szkolenie ma forme prezentacji z demonstracjami na zZywo i mozliwosciq
zadawania pytan na czacie. Prowadzqgcy pokazuje wybrane procesy od polecenia
do rezultatu, omawia gotowe przyktady i wyjasnia, jak przenies¢ poznane metody
do wtasnej pracy.
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Pierwsza czes¢ buduje podstawy: personalizacje, kontekst, komunikacje i
przygotowanie materiatow. Druga pokazuje ich zastosowanie w konkretnych
zadaniach biznesowych.

Uczestnicy otrzymujq materialy do dalszej pracy i samodzielnego wdrazania
poznanych rozwiqzan. Zakres dostepnych funkcji i integracji zalezy od
uzywanego planu, aplikacji oraz uprawnien.

Program szkolenia:

1. Fundamenty strategicznego uzycia Al
1.1. Jak dziatajg modele jezykowe i jak wykorzystac je w pracy
1.1.1. Zasada dziatania duzych modeli jezykowych (LLM) oraz podstawowe pojecia
zwigzane z generatywna sztuczng inteligencja.
1.1.2. Mechanizm przewidywania kolejnych fragmentéw tekstu jako punkt wyjscia do
zrozumienia mozliwos$ci i ograniczen modeli.
1.1.3. Kluczowe zasady komunikacji z Al: zadanie, cel, kontekst, przyktady i oczekiwany
format odpowiedzi.
1.1.4. Wykorzystanie Al jako partnera do analizy, rozwijania pomystéw i szukania
rozwigzan biznesowych.
1.1.5. Rozpoznawanie zadan, w ktorych ChatGPT moze pomdc na Twoim stanowisku.
1.2. Por6wnanie narzedzi i wybér sposobu pracy
1.2.1. ChatGPT, Google Gemini i Claude - por6wnanie zastosowan i znaczenia ekosystemu
narzedzi.
1.2.2. Ktdére narzedzie i model wybrac¢ do konkretnego zadania?
1.2.3. Dobor poziomu wysitku modelu do ztozonos$ci problemu.
1.2.4. Praca przez strone internetowgq i aplikacje desktopowa.
1.2.5. Wprowadzenie do rozmowy w czacie oraz pracy z plikami i aplikacjami w trybie
Work.
1.3. Bezpieczenstwo danych w pracy z Al
1.3.1. Ochrona informacji firmowych i danych wrazliwych.
1.3.2. Omowienie réznic miedzy planami konsumenckimi a rozwigzaniami przeznaczonymi
dla organizacji.
1.3.3. Kwestie poufnosci, wykorzystywania danych do trenowania modeli oraz uméw
dotyczacych przetwarzania danych.
1.3.4. Znaczenie RODO, zobowigzan wobec kontrahentéw, uméw NDA i praw do
udostepnianych materiatow.
1.3.5. Dobor informacji przekazywanych Al oraz zakresu dostepu do plikéw i ustug.
2. Podstawy interakcji i personalizacji - wlasny Asystent Al oraz Agent Al
2.1. Konfiguracja konta i personalizacja odpowiedzi
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2.1.1. Konfiguracja konta pod katem jakosci i dopasowania odpowiedzi.

2.1.2. Wykorzystanie instrukcji niestandardowych do zdefiniowania Twojej roli, stylu
komunikacji i oczekiwanego sposobu wspotpracy.

2.1.3. Uzupetnienie informacji o zawodzie, firmie, celach i preferencjach.

2.1.4. Zarzadzanie pamiecig: dodawanie, przegladanie i aktualizowanie informacji.

2.1.5. Personalizacja Al, aby ograniczy¢ potrzebe ciggltego powtarzania tego samego
kontekstu.

2.2. ,Prompt zero” - jak zacza¢, gdy nie wiesz, co napisac

2.2.1. Opisywanie celu i proszenie Al o pomoc w przygotowaniu sposobu jego realizacji.

2.2.2. Przygotowanie propozycji instrukcji niestandardowych na podstawie strony
internetowej albo wczes$niejszych rozmoéw.

2.2.3. Proszenie modelu o pytania, ktére pomoga doprecyzowac Twoje potrzeby.

2.2.4. Budowanie profilu osobisto-biznesowego na podstawie odpowiedzi o zadaniach,
celach i sposobie pracy.

2.2.5. Weryfikacja i dopracowanie przygotowanych instrukgcji.

2.3. Tematyczne bazy wiedzy i projekty

2.3.1. Przygotowanie asystenta wspierajgcego rézne zadania firmowe - od analiz po
opracowanie konkretnych materiatéw i wykonanie wybranych dziatan.

2.3.2. Praktyczne ,karmienie” Al danymi: profile firm, opisy produktéw, raporty i procedury.

2.3.3. Wykorzystanie informacji o wtasnych mocnych stronach, np. wynikach testu Gallupa,
jako elementu kontekstu wspotpracy.

2.3.4. Budowanie dokumentu kontekstowego marki i porzagdkowanie wiedzy potrzebnej Al.

2.3.5. Tworzenie projektow dla klientéw, dziatéw firmy, kampanii i przedsiewziec.

2.3.6. Instrukcje projektu, Zrodta wiedzy oraz ustawienia pamieci.

2.3.7. Jak instruowac Al, aby opierato odpowiedzi na wgranych materiatach, wskazywato
braki danych i pozwalato sprawdzi¢ Zrédto informacji.

2.3.8. Laczenie wiedzy o uzytkowniku, firmie i otoczeniu rynkowym.

2.4. Tryb pisemny, dyktowanie i rozmowa gtosowa

2.4.1. Roznica miedzy dyktowaniem polecenia a rozmowa z Al w trybie glosowym.

2.4.2. Praktyczne wykorzystanie zaawansowanego trybu gtosowego.

2.4.3. Dyktowanie pomystéw i przygotowywanie podsumowan.

2.4.4. Wykorzystanie rozmowy do rozwijania pomystéw, przygotowania korespondenc;ji i
omawiania planéw biznesowych.

2.4.5. Powrdt do transkrypcji rozmowy i dalsza praca nad jej trescia.

2.4.6. Przeglad narzedzi do dyktowania tekstu takze poza oknem ChatGPT.

3. Glowne obszary zastosowan Al w biznesie

3.1. Zarzadzanie wiedzg i dokumentacja

3.1.1. Tworzenie i ulepszanie procedur firmowych na podstawie istniejacych przyktadéw
oraz wytycznych.

3.1.2. Analiza wielostronicowych dokumentéw: raportéw, umoéw i instrukgji.

3.1.3. Przetwarzanie odrecznych notatek i tabel na wersje cyfrowe.

TOTAL EXPERT, ul. Wysoka 5, 41-209 Sosnowiec,
tel. kom. 502 486 968, email: biuro@totalexpert.pl



mailto:biuro@totalexpert.pl

C

-/ total

expert www.totalexpert.pl

3.1.4. Praca na zrzutach ekranu i zdjeciach jako sposob przekazywania Al informacji bez ich
recznego przepisywania.

3.1.5. Wyszukiwanie dokumentéw na podigczonym dysku i korzystanie z informacji
dostepnych w firmowych narzedziach.

3.1.6. Przygotowanie dokumentéw do ponownego wykorzystania: porzadkowanie tresci i
konwersja do formatu Markdown.

3.1.7. Praca na wskazanym folderze w trybie Work - demonstracja odczytania jego
zawartosci i wykorzystania znajdujacego sie w nim zdjecia.

3.1.8. Przyktady zastosowan do organizowania plikdw, dokumentow, faktur i paragonow.

3.2. Wsparcie w rekrutacji (HR)

3.2.1. Tworzenie ogtoszen o prace dopasowanych do stanowiska i oczekiwanego profilu
kandydata.

3.2.2. Analiza i scoring CV wedtug zdefiniowanych kryteridw.

3.2.3. Okreslanie wag dla doswiadczenia, kompetencji i pozostatych wymagan.

3.2.4. Demonstracja analizy przyktadowego CV z wykorzystaniem matrycy oceny.

3.2.5. Przygotowanie wtasnego asystenta GPT do powtarzalnej analizy Kkolejnych
dokumentdéw.

3.2.6. Interpretowanie wynikow jako materiatu wspierajacego prace rekrutera i dalsza
weryfikacje.

3.3. Analiza rynku, konkurencji i wyszukiwanie potencjalnych klientow

3.3.1. Wstepne analizy rynkowe i rozpoznawanie mozliwosci rozwoju firmy.

3.3.2. Monitoring konkurencji: analiza stron, cennikéw, oferty i strategii komunikaciji.

3.3.3. Prospecting z pomoca agenta Al - wyszukiwanie potencjalnych klientéw i zbieranie
informacji.

3.3.4. Demonstracja wyszukania lokalnych firm, zestawienia wynikéw w tabeli i wskazania
mozliwoSci wspétpracy.

3.3.5. Wykorzystywanie ofert pracy jako sygnatéw potencjalnego zapotrzebowania na
ustugi.

3.3.6. Planowanie cyklicznych zadan: monitoring konkurencji, nowych ofert i istotnych
zmian.

3.3.7. Formutowanie alertow tak, aby zawieraly znaczenie biznesowe informacji i
propozycje kolejnego dziatania.

3.4. Dziatania operacyjne i prawne

3.4.1. Generowanie i weryfikacja roboczych szablonéw umoéw oraz pism urzedowych.

3.4.2. Automatyzacja przygotowywania odpowiedzi na maile i reklamacje.

3.4.3. Tworzenie wiadomosci handlowej na podstawie informacji o potencjalnym kliencie i
wtasnej ofercie.

3.4.4. Wykorzystanie potgczenia ze skrzynka pocztowa w pracy nad korespondencja.

3.4.5. Ttumaczenie maili i dokumentdow.

3.4.6. Przygotowanie asystenta tlumaczeniowego z wtasnymi wytycznymi, materiatami i
stowniczkiem branzowym.
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3.4.7. Gruntowny research wybranego tematu z wykorzystaniem funkcji glebokiego
badania.
3.4.8. OkreSlanie zakresu raportu, wymaganych Zrédet oraz sposobu prezentacji wnioskéw.
4. Al wraportowaniu, analizie i przygotowaniu do decyzji biznesowych
4.1. Analiza danych ilo$ciowych i jako$ciowych
4.1.1. Praca z plikami Excel bezpos$rednio w oknie czatu.
4.1.2. Zadawanie pytan w jezyku naturalnym, np. ,Pokaz mi pie¢ gtéwnych kategorii
kosztow”.
4.1.3. Praca bezposrednio w Excelu z wykorzystaniem dodatku Al oraz omodwienie
rozwigzania dla Google Sheets.
4.1.4. Demonstracja na przykltadowych danych dotyczacych zuzycia wody: praca z
arkuszami ,Klienci”, ,Sie¢” i ,Budzet”.
4.1.5. Dodawanie kolumn z trendami, miniwykres6w typu sparklines i mapy cieplne;.
4.1.6. Tworzenie zaktadki z dashboardem oraz dodawanie kolejnych wykreséw za pomoca
polecen.
4.1.7. Generowanie interaktywnych wykresow i wizualizacji danych.
4.1.8. Przyktady wykorzystania podobnych metod do analizy sprzedazy, produktéw,
klientow i sezonowoSci.
4.2. Analiza rozmow i spotkan
4.2.1. Analiza transkrypcji rozmoéw handlowych i spotkan zespotu.
4.2.2. Ocena jakosci komunikacji, Sledzenie uzycia stéw kluczowych i identyfikacja obszarow
do poprawy.
4.2.3. Wykorzystanie narzedzi do transkrypcji spotkan jako Zrddta materiatu do dalszej
pracy z Al
4.2.4. Przygotowywanie podsumowan i wyszukiwanie istotnych informacji w przebiegu
roZmowy.
4.3. NotebookLM i praca z obszernymi materiatami
4.3.1. ,Rozmowa” z obszernym dokumentem PDF - przyktad pracy z plikiem liczacym 380
stron.
4.3.2. Zadawanie pytan do materiatéw Zroédtowych i wyszukiwanie potrzebnych informaciji.
4.3.3. Sprawdzanie odniesien do zrodet i ograniczanie ryzyka btednych odpowiedzi.
4.3.4. Generowanie testow i map mys$li z wgranych materiatéw.
4.3.5. Tworzenie podcastéw i podsumowan wideo na podstawie dostarczonych tresci.
4.3.6. Wykorzystanie réznych formatéw opracowania materiatu do nauki, komunikacji i
pracy z wiedza.
4.4. Od raportu do dalszych dziatan
4.4.1. Odpytywanie modelu o raport, wycigganie najwazniejszych informacji i formutowanie
wnioskow.
4.4.2. Omoéwienie przyktadow raportéw z analizy konkurencji i klientow.
4.4.3. Rozdzielanie faktéw, hipotez i informacji, ktérych nie udato sie potwierdzic.
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4.4.4. Wykorzystywanie gotowego raportu jako zrédta wiedzy w projekcie lub wiasnym
asystencie GPT.
4.4.5. Repurposing treSci: wykorzystanie informacji z raportéw w komunikacji i
przygotowaniu do planowania strategicznego.
4.4.6. Przygotowywanie kolejnych raportéw na podstawie wcze$niej dopracowanego
wzorca i nowych danych.
5. Al w marketingu i sprzedazy
5.1. Tworzenie tresci i materiatéw marketingowych
5.1.1. Generowanie nagtowkow i tresci reklamowych dopasowanych do odbiorcy oraz celu
komunikacji.
5.1.2. Demonstracja ewolucji polecenia: od ogdlnych nagtéwkoéw do propozycji rozwijanych
przez przyktady, komentarze i kolejne iteracje.
5.1.3. Praca na dobrych i ztych przyktadach oraz wskazywanie, co konkretnie ma zostac
poprawione.
5.1.4. Tworzenie i ulepszanie opiséw oraz kart produktéw.
5.1.5. Generowanie grafik i materiatdw do publikacji - demonstracja przygotowania
miniatury na podstawie zdjecia z folderu.
5.1.6. Tworzenie krétkich wideo na potrzeby reklam - pokaz mozliwosci Gemini VEO.
5.1.7. Analiza zrzutu ekranu kanatu YouTube jako przyktad pracy z trescig i jej warstwa
wizualna.
5.1.8. Przeglad sposobow analizowania komunikacji konkurencji, w tym jej reklam i
materiatéw do pobrania.
5.2. Praca z klientem - od analizy do interaktywnego dialogu
5.2.1. Tworzenie poglebionych profili klienta na podstawie danych witasnych lub Zrodet
publicznych.
5.2.2. Wykorzystanie metodyki Jobs-To-Be-Done do rozpoznania potrzeb i motywacji
zakupowych.
5.2.3. Category Entry Points - identyfikacja sytuacji, w ktérych pojawia sie potrzeba zakupu.
5.2.4. Korzystanie z cytatow, wskazywanie Zrodet oraz oznaczanie hipotez i brakéw danych.
5.2.5. Budowanie interaktywnych person w postaci wtasnych asystentéw GPT.
5.2.6. Demonstracja utworzenia persony na podstawie wczeS$niej przygotowanego raportu.
5.2.7. Rozmowa z wirtualnym klientem: analiza produktu, obiekcji i informacji potrzebnych
do podjecia decyzji.
5.2.8. Wykorzystanie odpowiedzi persony do poprawiania karty produktu, oferty i
komunikacji.
5.2.9. Prowadzenie symulowanych dialogow z klientem, szefem lub kontrahentem w
kontrolowanym Ssrodowisku.
5.3. Przygotowanie ofert i interaktywnych prezentacji
5.3.1. Wykorzystanie wtasnego asystenta do przygotowywania ofert na podstawie
zapytania, wiedzy o firmie i przyjetego wzorca.
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5.3.2. Tworzenie interaktywnych zestawien z filtrami, suwakami, cenami i kryteriami
poréwnania.
5.3.3. Demonstracja przeksztatcenia pordwnania produktéw w interaktywny dashboard.
5.3.4. Mozliwosci wykorzystania podobnego rozwigzania do prezentacji ustug i ofert
handlowych.
5.3.5. Wprowadzenie do tworzenia stron z pomocg Al i funkgji Sites.
6. Praktyczne demonstracje, narzedzia i techniki pracy z Al
6.1. Fine-prompting i dostosowywanie asystenta do wtasnych potrzeb
6.1.1. Iteracyjne poprawianie polecen i wynikow.
6.1.2. Dostosowywanie asystenta przez instrukcje, przykitady, materialty Zrédtowe i
informacje zwrotna.
6.1.3. Technika poziomowania jako sposéb eksplorowania Kkolejnych wariantéw
odpowiedzi.
6.1.4. Pytania: ,Co mam Ci powiedzie¢, aby wyniki byty lepsze?” oraz ,Jak powinienem
napisac polecenie, aby ponownie uzyskac taki rezultat?”.
6.1.5. Zlecanie Al przygotowania promptu na podstawie celu i oczekiwanego efektu.
6.1.6. Budowanie powtarzalnego sposobu pracy, ktéry mozna wykorzysta¢ przy kolejnych
dokumentach i zadaniach.
6.2. Whasne asystenty GPT do powtarzalnych zadan
6.2.1. Tworzenie i dostosowywanie asystentéw do konkretnych funkcji.
6.2.2. Ustalanie instrukcji, dodawanie wiedzy i dob6r dostepnych narzedzi.
6.2.3. Demonstracja asystenta analizujacego przyktadowe CV oraz asystenta odgrywajacego
persone klienta.
6.2.4. Przykiady zastosowania tej samej metody do ofert, ttumaczen, procedur i tworzenia
tresci.
6.3. Agenci, integracje i praca w przegladarce
6.3.1. Praca z agentami korzystajacymi z podtgczonego kalendarza, poczty i dysku.
6.3.2. Demonstracja sprawdzenia wydarzenia w kalendarzu i wyszukania dokumentu na
dysku.
6.3.3. Przeglad integracji z narzedziami uzywanymi w firmach, m.in. poczta, kalendarzem,
dyskiem i systemami zarzadzania zadaniami.
6.3.4. Zlecanie agentowi zadania polegajgcego na przegladaniu stron i zbieraniu informacji.
6.3.5. Praca z bocznym panelem przegladarki: rozmowa o stronie oraz wykonywanie
wybranych czynnoSci.
6.3.6. Przyktady zastosowan w raportowaniu Google Analytics i pracy z systemami CRM.
6.3.7. Okreslanie celu i oczekiwanego rezultatu zadania.
6.3.8. Zaplanowane zadania i cykliczne monitorowanie wybranych informacji.
6.4. Przygotowanie do dalszej pracy
6.4.1. Przeglad narzedzi uzupetniajagcych ChatGPT i wspierajacych codzienng
produktywnosc.
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6.4.2. Higiena pracy z kontekstem: porzagdkowanie Zrddet, rozpoczynanie nowych rozmow i
wykorzystywanie projektow.

6.4.3. Dobor formatu rezultatu do zadania: dokument, tabela, raport, grafika lub
interaktywny dashboard.

6.4.4. Przygotowanie wlasnego stanowiska pracy z Al: personalizacja, profil uzytkownika,
wiedza o firmie i pierwszy asystent do powtarzalnego zadania.

Materialy szkoleniowe dla uczestnikow
1. Kazdy uczestnik otrzyma komplet praktycznych materialdw do wykorzystania po

szkoleniu, obejmujacy m.in.:

a. szczegbétowe prompty gotowe do uzycia w biznesie i marketingu;

b. instrukcje i schematy tworzenia skutecznych komunikatéw dla ChatGPT;

c. checklisty, wzory analiz i strategii;

d. zestaw pytan do przygotowania wtasnego profilu osobisto-biznesowego,
pomagajacego przekazac Al informacje o Twojej pracy, celach i preferencjach;

e. przyktady polecen do researchu, analizy klientéw i person, prospectingu oraz analizy
Cv;

f. wskazéwki dotyczace przygotowania materiatéw Zrédtowych i wykorzystywania ich
w projektach oraz wtasnych asystentach;

g. przyktady zastosowan w analizie konkurencji, kampaniach reklamowych i tworzeniu
ofert;

h. odnos$niki do omawianych narzedzi i materiatéw pomocniczych.

2. Pakiet zawiera rowniez dodatkowe tematy do samodzielnej pracy:

a. zaawansowang edycje grafik, np. dodawanie obiektu w okre$lonym miejscu na
zdjeciu;

b. tworzenie i rozwijanie strategii biznesowych oraz analize SWOT;

c. generowanie i ocene pomystéw biznesowych: burze mézgéw, perspektywe inwestora
VCi karte pomystu;

d. tworzenie postow na media spotecznosciowe i artykutéw blogowych;
zastosowania Al w onboardingu;

f. szablony briefow, formularzy i schematéw pracy do dostosowania do wtasnej firmy.

Cena szkolenia: 390 zt + 23% VAT. Cena obejmuje: dostep do platformy e-lernigowej w
czasie rzeczywistym, autorskie materialy szkoleniowe, certyfikat uczestnictwa w szkoleniu
dla kazdego uczestnika.

(Faktury ,.zw” dla sektora finanséw publicznych po przestaniu oswiadczenia o zwolnieniu z VAT)
Zgtoszenia mozna dokonac poprzez strone internetowa = ewentualnie wysytajac karte zgloszenia na

adres: biuro@totalexpert.pl
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KARTA ZGLOSZENIA
Prosimy o odestanie mailem na adres: biuro@totalexpert.pl
PRZEDMIOT ZGLOSZENIA
Nazwa ChatGPT dla Biznesu. Praktyczne zastosowania sztucznej inteligencji
szkolenia/kursu:
Termin szkolenia: | 23.10.2026r. Miasto szkolenia: webinarium Cena:
DANE UCZESTNIKA SZKOLENIA
Imie i nazwisko uczestnikow, Kontakt do uczestnika
stanowisko Telefon Adres email
1.
2.
3.
4.
DANE FIRMY DO FAKTURY (NABYWCA)
Nazwa:
Adres (ulica
i miasto):
NIP: UWAGI (ODBIORCA):
OSOBA ZGLASZAJACA

Imie i Pelniona funkcja:
nazwisko;
E-mail: Telefon kontaktowy:

Warunki uczestnictwa:

Wypetniona karta zgtoszenia jest warunkiem uczestnictwa w szkoleniu i podstawa do wystawienia faktury VAT za szkolenie bez podpisu
odbiorcy. Faktury wysytamy poczta email lub na zyczenie poczta tradycyjna, ptatno$¢ do 14 dni po szkoleniu.
Oswiadczenie dla finansujacych szkolenie ze Srodkéw publicznych:

Niniejszym o$wiadczamy, Ze nabyta w/w ustuga szkoleniowa w zakresie ksztalcenia zawodowego jest finansowana:
O w catosci ze Srodkéw publicznych (art. 43 ust. 1 pkt 29c ustawy z dn. 11.03.2004r. o podatku od towaréw i ustug
Dz.U.2011 nr 177, poz. 1054 z p6zn. zm.)

O w co najmniej 70% ze sSrodkéw publicznych (§ 3 ust. 1 pkt 14 Rozp. MF z dn. 20.12.2013r. w sprawie zwolnien od

podatku od towaréw i ustug oraz warunkéw stosowania tych zwolnien - Dz. U. 2013, poz. 1722)
WarunkKi rezygnacji:

Rezygnacja musi nastqpi¢ w formie pisemnej najpézniej na 2 dni przed rozpoczeciem szkolenia. Rezygnacja w terminie pézniejszym Ilub nie
zgtoszenie sie na szkolenie/kurs nie zwalnia od dokonania optaty w petnej wysokosci.
Zgody:

Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych przez Total Expert Jan Howaniec ul. Wysoka 5, 41-209 Sosnowiec w zakresie
prowadzonej przez nig dziatalno$ci gospodarczej na podstawie Ogélnego rozporzadzenia o ochronie danych osobowych z dnia 27 kwietnia 2016 r.
(RODO). Wiem, Ze mam pelne prawo dostepu do tresci swoich danych oraz prawo ich sprostowania, usuniecia, ograniczenia przetwarzania, prawo do
przenoszenia danych, prawo wniesienia sprzeciwu, prawo do cofniecia zgody w dowolnym momencie bez wptywu na zgodno$¢ z prawem
przetwarzania, ktérego dokonano na podstawie zgody przed jej cofnieciem;

O wyrazam zgode

Wyrazam zgode na otrzymywanie informacji handlowych od Total Expert Jan Howaniec ul. Wysoka 5, 41-209 Sosnowiec na podany adres e-
mail-na podstawie Ogdlnego rozporzadzenia o ochronie danych osobowych z dnia 27 kwietnia 2016 r. (RODO). W kazdym momencie przystuguje mi
prawo do odwotania powyzszej zgody.

O wyrazam zgode

Informujemy, ze administratorem danych osobowych, w rozumieniu przepiséw Ogélnego rozporzadzenia o ochronie danych osobowych z dnia
27 kwietnia 2016 r. (RODO) jest Total Expert Jan Howaniec ul. Wysoka 5, 41-209 Sosnowiec. Pani/Pana dane nie beda przetwarzane w sposéb
zautomatyzowany w tym réwniez w formie profilowania.

Przestanie karty zgtoszenia stanowi potwierdzenie przyjecia oferty oraz potwierdzenie zapoznania sie z requlaminem swiadczenia ustug szkoleniowych.

Pieczatka firmowa Miejscowos¢, data Podpis osoby upowaznionej
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	Data i miejsce szkolenia:   23 października 2026r., godz. 10:00–14:00, webinarium.

